
BBN Connect groeit als nooit tevoren. Weet u waarom? Omdat BBN 
Connect een laagdrempelig platform is waar ondernemers zaken met 
elkaar kunnen doen.

Voor slechts € 149,00 per jaar bent u al lid en maakt u van alle diensten
gebruik om bij meer dan 170 leden aan tafel te komen. Hoe simpel
wil je zaken kunnen doen.

Naast BBN Connect verschijnt er tweemaal per jaar het BBN magazine. 
In een oplage van 1.500 magazines, gepersonaliseerd verspreid, bij 
de juiste persoon op het bureau. Wie wil dat nu niet? Misschien wel bij 
degene die u zo graag aan uw netwerk toe wil voegen. Met een ruime 
variatie in mogelijkheden om uw advertentie te plaatsen, biedt BBN 
Magazine daarvoor een uitgelezen mogelijkheid.

Interesse?
Onderstaand een overzicht van uw roadtrip naar nieuwe klanten.

Liever maatwerk?
Bel Boro Brandl 06 137 876 10 of Willem Monteban 06 105 295 03

Pakketmogelijkheden: 
(pakketten kunnen alleen worden ingekocht per uitgave)

Pakket B

1/1e advertentiepagina: +	 1/1e advertorialpagina: 
230 x 325 mm (b x h) 	 230 x 325 mm (b x h)	
(+3mm rondom afloop) 	 (+3mm rondom afloop)

Pakket A
1/2e advertentiepagina: + 	 1/1e advertorialpagina: 
210 x 149 mm 	 230 x 325 mm (b x h) 	
	 (+3mm rondom afloop)

Het BBN magazine wordt ook online gepubliceerd. U als adverteerder ontvangt 
van ons de digitale link die vrij gebruiken om te delen via uw website of andere 
social media-kanalen.

Voordeel behalen? 
Geeft u akkoord op één van bovenstaande 
advertentieplaatsingen in de uitgave van 
november 2024 en mei 2025, dan krijgt u 

15% KORTING per plaatsing

mediatarieven

Met BBN Magazine 
bereik je de 
ondernemers in 
regio Rijnmond! 

Het BBN magazine verschijnt 
jaarlijks in mei en november. 

Wij bieden u de volgende 
advertentie mogelijkheden:

€ 1.050,- 

€ 850,- 

Wenst u meer informatie over het aanleveren van uw 
advertentiemateriaal, neem dan contact op met: 

Willem Monteban (BAR Lokale Media) 06 10 52 95 03 
of willem@barlokalemedia.nl

Meters
Maken
Dat betekent kansen zien, actief zijn in 
een groot netwerk en de juiste match 
maken tussen vraag en aanbod.

Meters maken noemen wij dat. 

  0180 - 43 43 43

Bekijk ons aanbod op vanvliet net

Boro Brandl

“Hans is regelmatig aanwezig op de 
BBN Connect Netwerk bijeenkomsten en 
levert een positieve bijdrage! 
Wat betreft branding en de manier 
van ondernemen passen Waltmann 
Bedrijfshuisvesting en BBN Connect 
goed bij elkaar.”

Samen
bereik je 
meer!

078 614 10 30    www.waltmann.nu

SOLAR SYSTEMS SLIEDRECHT: JOUW PARTNER VOOR DUURZAME ENERGIE!

Over ons

Contact

Bij Solar Systems Sliedrecht geloven we in 
duurzaamheid en lokale expertise. Ontdek 
onze topkwaliteit zonnepanelen en per-
soonlijke service. Samen voor een groenere 
toekomst.

Solar Systems Sliedrecht
Matena 1F
3356 LG Papendrecht
+31642620347

info@solarsystemssliedrecht.nl
www.solarsystemssliedrecht.nl

Persoonlijk advies & vakkundige installatie
Wij maken de overstap simpel.

SCHAKEL OVER NAAR ZON!

30%+
ENERGIE-

BESPARINGEN

Duurzaamheid binnen handbereik
Investeer in een groene toekomst voor jou 
en de planeet.

Bespaar op je energierekening
Met onze hoogwaardige zonnepanelen.

Lokale expertise
Vertrouw op de specialist in Sliedrecht en 
omstreken.

+31642620347BEL ONS

GENIET NU (NOG) VAN DE VOORDELEN VAN SALDERING - BESPAAR SLIM 

OP JE ENERGIEKOSTEN!

Daar doen wij het voor

Rust en ruimte
om te ondernemen

Hoek en Blok accountants | belastingadviseurs | 
juristen biedt veel verschillende diensten aan. 

Het bedrijf telt ruim 160 medewerkers verspreid 
over twee vestigingen waarvan een in Sliedrecht 
en een in Barendrecht. ‘’Je kan ons een ‘one stop 
shop’ noemen”, vertelt Rens Gamers, adviseur 
corporate finance. ‘’We zijn er voor mkb-bedrij-
ven. Denk aan accountancy, fiscale zaken, loonad-
ministratie, subsidieadvies, duurzaamheidsadvies, 
juridisch advies en eigenlijk alles wat er aan de 
achterkant van een bedrijf gebeurt. Zelf houd ik 
me vooral bezig met bedrijfswaardering, fusies en 
overnames.”

Nikolaj Hersbach en Frank Roubos zijn actief in 
de accountancy.

‘’We zijn ooit begonnen met de begeleiding van klanten die het bedrijf 
wilden verkopen”, vertelt Rens. ‘’Hierin zijn we op een natuurlijke 
manier gegroeid en inmiddels komen er steeds vaker van buiten ons 
klantenbestand ondernemers die onze hulp inschakelen. We hebben 
een aparte afdeling met volledige focus op fusies en overnames. We 
onderscheiden ons doordat we vaak al in een ver voortraject starten 
met de begeleiding. Dat houdt meer in dan alleen focussen op de 
verkooptransactie.”

Als een ondernemer erover denkt om het bedrijf te verkopen, of misschien 
zelfs al voordat hij er echt over nadenkt, is het slim om contact op te 
nemen met Hoek en Blok. De meeste ondernemers verkopen op een 
bepaald punt hun bedrijf. ‘’In het voortraject kan er nog veel gebeuren”, 
licht Rens toe. ‘’Zo starten we bij voorkeur met een waarde-optimalisatie. 
Het kan bijvoorbeeld zo zijn dat we met onze fiscale en juridische 
specialisten het bedrijf kunnen herstructureren, zodat er bepaalde 
belastingen of juridische problemen voorkomen kunnen worden. We 
onderzoeken alle aandachtspunten en ontzorgen de klant doordat we alle 
specialisten in huis hebben die bij het traject nodig zijn. Uiteindelijk kunnen 
we erg veel toegevoegde waarde leveren, zeker als de ondernemer op tijd 
is begonnen met ‘voorsorteren’.”

‘’We gaan op zoek naar potentiële kopers en in gesprek met de potentiële 
kopers die de ondernemer zelf al in beeld heeft. We beschikken over een 
groot netwerk en benaderen geschikte partijen. Ook maken we gebruik van 
professionele platforms waar we bedrijven te koop aan kunnen bieden. Dit 
is volledig anoniem, de buitenwereld kan dit niet zomaar bekijken.”

Meestal duurt een bedrijfsverkoop- of aankoopproces tussen de zes en 
negen maanden. ‘’Een lang proces, omdat het een uitgebreid traject is dat 

gevolgd moet worden. De onderhandelingen worden ook door ons gedaan. 
Dit is fijn voor de ondernemer, omdat de emotie dan deels door ons wordt 
afgevangen. Het bedrijf is toch vaak als een kind voor de ondernemer.”

Als de verkoop rond is, stapt Hoek en Blok er nog niet uit. ‘’We ontzorgen 
de klant ook na de verkoop. Denk bijvoorbeeld aan een financiële planning. 
Is er genoeg over voor het pensioen van de ondernemer? Of is het een 
dergelijk bedrag dat er bijvoorbeeld alvast een deel aan de kinderen 
geschonken kan worden. Of kan er een vakantiehuis worden aangeschaft? 
Ook hierover adviseren we en denken we mee met de klant. Wat zijn de 
beste opties en waar doet de ondernemer het verstandigst aan.”

Bij een aankoopproces zitten de adviseurs van Hoek en Blok aan de andere 
kant van de tafel. ‘’We kunnen een zoekopdracht plaatsen als we weten dat 
een ondernemer op zoek is naar bepaalde bedrijven voor overname. Wij 
gaan dan op zoek naar verschillende opties, onder andere op de exclusieve 
platforms die we gebruiken. Ook hierin begeleiden we het hele proces. Een 
belangrijk element bij de aankoop is een boekenonderzoek. Dit voeren wij 
ook uit in samenwerking met accountants, juristen, fiscalisten en soms IT-
specialisten.”

Door de persoonlijke no-nonsense benadering en de goede contacten met 
de klant, weten veel ondernemers de weg naar Hoek en Blok al te vinden.

Hoek en Blok • Tuindersweg 22, 2991 LR Barendrecht • www.hoekenblok.nl

Links Nikolaj midden Rens en rechts Frank

1/4e advertentie 
pagina: 

102 x 149 mm 
(b x h)

€ 250,-

1/1e advertentie  
pagina: 

230 x 325 mm 
(b x h) 
(+3mm rondom afloop)

€ 485,-
Achterpagina 

€ 750,-

1/1e advertorial 
pagina: 

230 x 325 mm 
(b x h) 
(+3mm rondom afloop)

€ 750,-*
*�Tarief is inclusief  
redactieopname en  
fotografie. Levert u zelf  
kant en klare tekst aan en  
goede foto’s/logo, dan  
bespaart u € 100,00.

1/2e advertentie 
pagina: 

210 x 149 mm 
(b x h)

€ 300,-


